
Introducción

OBJETIVOS DEL TALLER

KEY LEARNINGS

         ¡  EN  V IVO !¡  EN  VIVO !¡  EN  VIVO !
26 DE JULIO - 2 HORAS26 DE JULIO - 2 HORAS26 DE JULIO - 2 HORAS

CIERRE DE VENTAS 

·CASOS PRÁCTICOS 
·EJEMPLOS REALES 
·CONCEPTOS APLICABLES A TODO RUBRO

MANEJO DE OBJECIONES Y CIERRE DE VENTAS

     TÉCNICAS PARA MEJORAR EL CIERRE DE VENTAS



FLUJO DE PROGRAMA

PROGRAMA & OBJETIVOS 
 ¿Por qué compran las personas?

¿Qué son las objeciones y por qué surge?

Los 3 pasos clave para superar las objeciones
 -

MÓDULO 1

MÓDULO 2

100% ON-LINE • 100% PRÁCTICO 
 

 PREGUNTAS & RESPUESTAS EN VIVO 
HORARIO QUE SE ADECUA A TU TRABAJO

INCLUYE HASTA 20 MINUTOS DE Q&A EN VIVO

«Trata las objeciones como solicitudes de más«Trata las objeciones como solicitudes de más
información.» Brian Tracyinformación.» Brian Tracy



FLUJO DE PROGRAMA

LIC. SANTIAGO TENAGLIA

        CONTACT CENTERCONTACT CENTER

¡  ¡  ¡  EN  V IVO !EN VIVO !EN VIVO !
26 DE JULIO26 DE JULIO26 DE JULIO

                   
 INFO@MENTORESLA.COM

 
+ 503 7718 3959 (WHATSAPP)



FLUJO DE PROGRAMA

Antes del 12 de julio 

Desde el 13 de julio  

HORARIOS EN VIVO

MODALIDADMODALIDADMODALIDAD
HORARIOS E INVERSIÓNHORARIOS E INVERSIÓNHORARIOS E INVERSIÓN

26 de julio 2022

EN VIVO

DESCUENTOS POR EQUIPOS

VIRTUAL GRABACION

PARTICIPAN 10  POR LA INVERSION
DE 7  PERSONAS

3X2 

10X7

PARTICIPAN 3  POR LA INVERSION
DE 2  PERSONAS

INVERSIÓN

COMPARTIR LA ASISTENCIA A ESTE TALLER ÚNICO CON COLEGAS DE SU EMPRESA
SUPONE UNA OPORTUNIDAD IRREPETIBLE PARA LA REFLEXIÓN Y LA MOTIVACIÓN.

PARA ELLO CONTAMOS CON CONDICIONES PREFERENTES POR GRUPO


